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中国银联股份有限公司



	1、中国银联与地方政府消费券联动营销
	在指定地区的超便、餐饮、百货、家电、酒店、汽车、文旅等指定商户范围内，开展消费券、满减等形式消费促销活动，为消费者带来福利，提升消费意愿和购买力度。根据不同业态制定营销力度。涉及44个活动项目，活动主题和活动商户以各活动公告宣传为准。
	广东全省、黑龙江全省、大连、青岛、通化、白山、松原、成都、石家庄、上饶、拉萨、山南、天津、兰州、南通、无锡、楚雄、宁波、乌海、贵阳、兴义、安顺、毕节、凯里、同仁等
	活动时间不一，具体以各活动公告宣传为准

	
	2、中国银联“重振引擎”助商惠民系列营销
	在指定地区的超便、餐饮、百货、电商、文旅、交通等指定商户范围内，陆续开展超市节、餐饮节等主题活动，活动以满减、满折、随机减、单品优惠、消费送券、消费送红包等多种形式展开，根据各场景特点制定优惠力度。涉及92个活动项目，活动主题和活动商户以各活动公告宣传为准。
	浙江全省、湖北全省、安徽全省、山西全省、宁夏全区、河南除郑州外其他地级市、上海、西安、天津、大连、青岛、厦门、肇庆、河源、茂名、西宁、福州、泉州、漳州等
	活动时间不一，具体以各活动公告宣传为准

	
	3、中国银联与指定银行专项营销
	中国银联联合中行、建行、邮储、交行、光大、汇丰、晋商等银行，在星巴克、太平洋咖啡、哈根达斯及部分区域性超市、百货商户，开展满额立减或折扣立减营销。涉及10个活动项目，活动主题和活动商户以各活动公告宣传为准。
	哈根达斯、星巴克、太平洋咖啡活动覆盖全国范围；其他活动覆盖山西、长春、孝感、阜阳的指定场景品牌商户
	活动时间不一，具体以各活动公告宣传为准

	中国工商银行股份有限公司






中国工商银行股份有限公司













中国工商银行股份有限公司











中国工商银行股份有限公司












中国工商银行股份有限公司



	1、工行消费季全面助力全国及北京消费季活动
	联合微信、支付宝、京东、滴滴以“工行消费季”为主题，推出工行“消费季四重礼”。“工行消费季一重礼”：工行支付宝支付券火热开启。“工行消费季二重礼”：使用工行卡在通过支付宝在星巴克、喜茶、云海肴、真功夫、12306、中石油、中石化支付指定产品享受随机立减、满额立减优惠。活动力度为满300元立减100元、满70元立减50元等。“工行消费季三重礼”：微信绑定工行卡支付享受首绑卡立减、星巴克满减、易捷便利店满减、顺丰速运满减等优惠，活动力度为满70立减10元、满60立减15元等。“工行消费季四重礼”：品牌联合工行卡优惠专享：滴滴绑卡、京东支付绑卡超值惊喜。
	大部分活动覆盖全国，部分加油类活动覆盖全国重点城市
	活动整体时间为：即日起-12月31日。具体时间以各项活动实际时间为准

	
	2、“工银信用卡爱购消费促进月”
	以“工银信用卡爱购消费促进月”为主题，聚焦餐饮、商超、购物、交通出行等领域，开展多场景多渠道全国性促销活动。联手包括微信、支付宝、云闪付、京东、苏宁、美团、多点、首汽约车、海底捞、盒马、屈臣氏、永辉、家乐福、停车场、途牛、本来生活等合作伙伴，创新开展包括社交营销、直播卖货、无接触配送、分期免息新型消费新模式与传统模式相结合的消费促销活动。活动力度包括满100元立减20元微信优惠券、满210元立减21元、满100元立减50元等多种力度。
	全国范围
	活动整体时间为：即日起-12月31日。具体时间以各项活动实际时间为准

	
	3、“工银爱购”系列C端消费促销活动：爱购绑卡合伙人、爱购笔笔返、爱购月月刷
	配合消费促进月，开展直接针对C端营销的微信推荐绑卡得50元、笔笔消费满160元返现指定比例、月累计消费超过不同阶梯金额得阶梯消费奖品的结果端消费促销活动。
	全国范围
	9月-12月

	
	4、“工银爱购·舌尖上的老字号”
	工行计划结合商务部提倡的“老字号”嘉年华、“千品万店美食荟”主题，创新开展“工银爱购·舌尖上的老字号”主题活动，联手多个老字号餐饮企业，开展针对多个老字号餐饮企业的促销活动。
	全国范围
	9月中旬-12月

	
	5、“爱购周末·免息分期叠加满减专场优惠活动”
	联合苏宁等大型电商平台，针对空调、冰箱、洗衣机等家电类产品以及手机等小家电产品开展免息分期叠加满1000立减50元优惠活动，为持卡人家电消费提供便利。
	全国范围
	9月-12月

	
	6、“工银爱购·扶贫3.0”
	联手京东、苏宁、本来生活等与扶贫产品息息相关的企业开展“中华特色馆”农产品直销专场的“工银爱购·扶贫3.0”版本消费促销活动，并联合央视通过直播带货等形式，积极实践出口转内销的策略，为地方特色产品的销售及扶贫产品的营销提供金融优惠便利。活动内容以满额立减、随机立减为主。
	部分重点城市
	9月中旬-12月

	
	7、“工银爱购·爱购周末百城万企”消费促销活动
	爱购周末覆盖全国，下沉至县域。联动全国36家一级分行，近300家二级行在全国的几百家城市的超万家商户门店部署“工银爱购·百城万企”消费促销活动，活动涵盖餐饮美食、商超百货、商圈酒店等主流消费场景，并以“爱购湖南@凤凰”为本年度属地化促销活动亮点，开展覆盖全国的属地化促销活动。活动形式以使用工银信用卡通过微信、支付宝、云闪付支付享受随机立减、满额立减优惠为主。
	200多家全国重点城市和地区
	9月-12月

	
	8、百日消费促进计划
	保持“消费促进月”热度不减，持续至年底，推出“百日消费促进计划”，在重点地区联合重点企业，分阶段有步骤地开展绑卡送立减金、随机立减、满额立减等形式的促销活动，通过消费促销活动为国家消费提振注能。
	全国及重点城市
	9月26日-12月31日

	
	9、“美好与共 惠在工行卡”活动
	为丰富持卡人权益，积极促进消费复兴，工商银行8月至10月开展“美好与共 惠在工行卡”活动。客户持工行卡首次通过柜面或智能柜员机“一键绑卡”绑定云闪付将获得10元红包奖励。
	全国范围
	8月10-10月31日

	
	10、工商银行超市节
	为持续提振消费信心，计划9月起，在全国范围内精选超市、便利店，开展线上线下消费促销活动。活动以满减、数字礼券等形式展开，力度根据各场景特点不同分别制定满10减5、满30减10等多种优惠力度。
	全国范围
	9月-12月

	

中国农业银行股份有限公司










中国农业银行股份有限公司

















中国农业银行股份有限公司
















中国农业银行股份有限公司














中国农业银行股份有限公司
	1、“浓情相伴”消费促进营销
	报名参加“浓情相伴”活动，使用农行信用卡：
1、每天线上消费（通过微信、支付宝、京东、美团、苏宁支付消费）满18元享随机金额返现，每天一笔，单笔最高返666元；中秋国庆等节假日2笔。
2、每月线上消费18元满12笔可领一份20元美团外卖、肯德基、京东E卡等代金券。
3、每月消费金额达标享大额返现、卡券等礼品。
	全国范围
	9月至12月

	
	2、大牌商户 天天特惠
	用农行信用卡以平均八折的价格在线购买品牌商户代金券，包括盒马、屈臣氏、家乐福、肯德基、麦当劳、必胜客、汉堡王、绿茶餐厅、叮咚买菜等40余个品牌商户，全国门店数量超2万家。
	全国范围
	9月至12月

	
	3、农行全品荟
	1、客户通过农行指定渠道领取刷卡金券，到活动商户门店使用农行银联信用卡通过刷卡、插卡、挥卡、扫码支付等方式消费达标可获得返现，返现高至50%。
2、参与商户主要为餐饮、商场、百货等类型，商户规模预计达1.5万户，覆盖全国重点城市数百个综合体商圈。
	全国范围
	9月至12月

	
	
4、“百城千店”农行汽车节
	农行携手各大主流汽车主机厂商、经销商集团以及4S经销店开展合作，在全国范围联合内举办大型车展与主题团购等活动。
1、囊括奔驰、宝马、奥迪等市面上常见品牌，2000余家品牌经销商共同参与。
2、领取活动礼券并成功办理汽车分期的客户奖励价值800-3000元不等的京东E卡分期礼品；
3、客户还可享受汽车节专属优惠费率以及购车权益大礼包，优惠办理ETC卡、1元洗车以及信用卡商城优惠购物等信用卡优惠权益。
	全国2000余家品牌经销商
	9月至12月

	
	5、“家装节”满千返百
	举办家装展会、联合促销、线上直播等各类营销活动，提供商品折扣、装修赠礼、分期特惠费率等活动优惠内容。活动覆盖全国超100个重点城市、1600余家商户，包括志邦家居、金牌橱柜、百安居等知名品牌。
1、特惠费率。家装节期间办理家装分期有机会享受活动优惠费率；
2、京东满减。持农行家装专用信用卡在京东商城购买家装类商品有机会享满500减50，满1500减150优惠；
3、消费返现。持农行家装专用信用卡在指定商圈家装商户消费有机会享满1000元返100元优惠。
	全国超100个重点城市、1600余家商户
	9月至12月

	
	6、农行网购节
	1、“微信支付”渠道首次绑定名下卡片，并使用该卡在绑卡当天通过微信支付渠道使用该卡任意消费一笔，即可获赠2000积分奖励。
（2）活动期间每周二、周六，通过“京东支付”首次绑卡消费享满8.01元减8元优惠。
（3）活动期间每周二、周六，在苏宁易购APP、PC端、WAP端使用农行信用卡通过“苏宁支付”购买实物类商品可享全场单笔订单满100减15、单笔订单满500减30优惠。
（4）通过“美团支付”首次绑定农行信用卡首笔支付可2-8元随机立减优惠。
（5）农行信用卡持卡人通过农行掌银APP完成62卡云闪付APP账户首次注册、绑卡并开通快捷支付，可获20元农行信用卡专享消费红包。
以上活动名额有限，先到先得。
	全国范围
	9月

	
	7、扶贫商城“消费月”
	1、 扶贫商品5折特惠购。
2、 扶贫商城全场送百万张优惠券，包括满100减50、满60减30、满50减20、10元立减券等多种。
做任务迎好礼。活动期间，完成缴费等交易后可再得扶贫商城优惠券。
	全国范围
	9月至10月

	
	8、小豆乐园校园专场惠购节
	农行掌上银行小豆乐园以“校园专场惠购”为主题，围绕电子数码、智能设备、文具礼盒、日用洗护、点心零食等品类商品，以及视听娱乐、出行购物、生活服务等消费卡券，选择富士、百度、得力、小天才、蔻诗弥、哈根达斯、盐津铺子等头部品牌的热销商品/服务进行专项优惠补贴，客户持小豆积分参与活动可获得近30%现金消费优惠。
	全国范围
	9月9日至9月底

	
	9、智慧学校线上营销
	客户进入农行掌银—生活—校园，在缴费大厅中完成任意一笔教育培训缴费，即可实现交易后抽奖赢得小豆。
	全国范围
	9月至10月

	

中国银行股份有限公司










中国银行股份有限公司
	1、餐饮商户银联二维码立减
	真功夫、周黑鸭、探鱼、绿茵阁、鹿港小镇、江边城外、南京大牌档、Lady M、新元素、那都不是锅港式打边炉共10个品牌，其中正餐8个、快餐2个，共计2173家门店，使用中国银行“手机银行”、“缤纷生活”、银联“云闪付”APP绑定中行在中国内地发行的62开头银联二维码扫码支付，每日正餐消费满200元减80元；快餐满50元减20元。活动期间每人总限参与4次。
	北京、上海、广州、深圳、武汉、成都等115个城市
	9月9日-10月8日，10月9日-12月31日每周五六日

	
	2、茶饮微信支付立减
	奈雪的茶、书亦烧仙草小程序消费，微信支付绑定中国银行信用卡完成交易，单笔满30元及上减10元。同一用户每天限1次，总限4次优惠。
	北京、上海、广州、深圳、武汉、成都等260个城市
	9月9日-10月8日，10月9日-12月31日每周五六日

	
	3、文创微信支付立减
	言几又、钟书阁、大众书局、大隐书局、朵云书院指定门店消费，微信支付绑定中国银行信用卡完成交易，单笔满100元及上减30元。同一用户每天限1次，总限4次优惠。
	南京、杭州、上海、厦门、深圳、广州、重庆、昆明、成都、西安、天津、北京、扬州、淮安、徐州、南通、连云港、常州、江阴、无锡等共20个城市
	9月9日-10月8日，10月9日-12月31日每周五六日

	
	4、99积分兑换电子券
	客户登录手机银行、缤纷生活和微信，使用99积分可兑换50元猫眼电影和汉堡王电子券、30元COCO电子券和33元喜茶任意饮品，每名客户当天每个品类最多兑换一张电子券。
	全国范围
	9月9日当天9点

	







中国移动通信集团









中国移动通信集团
	1、“移”路相伴20年，乐享5G消费券
	百亿5G消费券：客户登录指定平台可领取价值2020元的5G消费券，用于5G智能手机、智能电视、视听权益、5G套餐相关通信产品消费。
具体政策：
百亿消费券发放
1.终端消费券：5G手机消费券500元、智能电视消费券900元；
2.权益消费券：120元，可用于订购随心看会员6个月/12个月合约包产品；
套餐折扣券：包含500元套餐消费券1张，可用于办理指定套餐合约，500元将分月抵扣套餐部分月费。
	全国范围
线上：（（1）微信公众号；（2）短信；（3）APP（中国移动APP、各省移动APP、和包APP）；（4）外部渠道承载（新浪微博、今日头条、各大新闻及视频媒体、微信、百度专区等外部渠道））
线下：移动营业厅
	9月1日-10月8日

	
	

2、旧机换新机，全民升5G
	针对华为畅享20pro、Nova7 se两款指定机型，设置换机客户专属“三重礼”，客户到厅即可参与。
具体政策：换机客户可以获得旧机回收抵价、6个月PLUS会员、购机直降券三重特权。
	北京移动营业厅
	8月7日—10月8日

	中国石油昆仑好客有限公司


	1、中粮米面油订货让利促销活动
	中粮米、面、油类商品全国搭赠促销。
参加活动的主要商品：福临门秋田小町5kg；福临门赋香稻5kg；福临门尚品兰花香米5kg；福临门麦芯多用途小麦粉5kg；福临门星麦优选小麦粉5kg；香雪麦香宽心面500G；福临门劲道高筋鸡蛋面800G；金盈绿豆480g；金盈十二谷米伴侣 450g。
	全国范围
	9月15日-12月31日

	
	2、中油农垦自有商品礼盒促销活动
	四款自有商品礼盒特价促销。
	全国范围
	6月1日-12月31日

	
	3、昆仑之星柴油尾气净化液让利促销活动
	柴油尾气净化液全国让利促销。
参加活动的主要商品：昆仑之星 柴油尾气净化液 AUS 32 20KG/桶；昆仑之星AUS 32柴油发动机尾气净化液 10kg/桶；昆仑之星AUS 32柴油发动机散装尾气净化液。
	全国范围
	9月1日-10月31日

	
	网上商城促销活动
	电商平台组合促销、让利促销活动。
参加活动的主要商品以昆仑好客自有商品为主。
	全国范围
	9月1日-10月31日

	中石化易捷销售有限公司


	1、满减促销
	1、持卡加油满一定金额即赠99元减30元电子券一张
2、持卡加汽柴油满一定金额或会员定向推送，即赠自有品牌商品满99员减40元券
	全国范围
	1、9月1日-10月8日
2、10月12日-10月31日

	
	2、加一元多一件
	1、加油满一定金额进店消费，可享受百种商品“加一元多一件”
2、10月1日-10月8日期间，顾客预付单份商品价值金额，10月9日-10月11日支付尾款（加1元）后即可获得2件商品
	全国范围
	1、10月9日-10月11日
2、10月1日-10月11日

	
	3、爆款拼团：
	10天为一档，每档推出3-10款活动商品，每三人即可成团
	全国范围
	9月1日-10月31日

	
	4、汽服营销
	10月，加油满一定金额送洗车；10月9日-11日期间，加油机送洗车一次
	全国范围
	10月1日-10月31日

	阿里巴巴集团及蚂蚁集团
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	1、“99划算节”系列主题活动










1、“99划算节”系列主题活动


	【系列活动一：99划算节】
阿里巴巴第三大购物节，S级大促，天猫/淘宝/聚划算 三大零售平台共同推动，10几万品牌，近百万商家，大快消、消费电子、服饰服装、家装家纺、国际进口等全行业、多元的品牌/产业商家共同参与，19年99划算节就以585亿的GMV，拉动消费
99划算夜：以直播盛典方式促进99大促消费
聚划算百亿补贴：50万份品牌商品9.9元售卖
聚划算买贵必赔：比价买贵，凭证补偿
聚划算先享任务红包：完成任务获取红包
百万商品共享300-30的跨店满减，让利金额过亿
	全网平台
	9月5日-11日

	
	
	【系列活动二：99划算节 超级夜场】
促进消费夜经济，在19:00后，强化99划算节超级夜场的特点，通过组织10大明星直播，1000个淘宝主播直播排位赛，30000+品牌商家自播。同时在活动晚上19:00开始，通过直播释放店铺劵
	全网平台
	9月5日-11日

	
	
	【系列活动三：99划算节 新锐品牌大赏】
99划算节，强化10000个新锐品牌，鼓励扶持市场活跃度，并且给中小新品牌，强化流量灌注支持。平台
特定专属展示，引导过亿的年轻用户参与。
	全网平台
	9月5日-11日

	
	






2、“促销费，买国货”系列主题活动
















2、“促销费，买国货”系列主题活动













2、“促销费，买国货”系列主题活动


	【系列活动一：99大促“中国质造”】
旨在打造核心IP，赋能产业带高质量发展，推动品牌升级，让消费者共享质量品牌成果，促进中国制造的产品向中国质量、中国品牌转变；本次活动以15个国货商家为代表，3-4个品牌故事为爆点，集中全网资源推广，让消费者发现质优价廉的中国制造好货。
	全网平台
	9月7日-11日

	
	
	【系列活动二：1688-商人节】
1688线上举办的针对中小企业商品S级促销活动，搭建多个促销会场，展示中小企业的“镇店之宝”、“源头好货”，帮助中小企业打通销路。
	全网平台
	9月7日-9月30日

	
	
	【系列活动三：1688-超级买家天团】
聚焦温州6大源头产业的规上工厂、外贸工厂、垂直工厂，进行线下百人探厂行、温州千人采购节，并提供产业带线上专属会场高效洽谈。为中小企业提供买家服务，为买家对接城市产业带源头工厂一手好货。
	浙江温州
	9月16日-9月18日

	
	
	【系列活动四：聚划算-汇聚】
围绕十个重点省市，打造一日一明星推广家乡好货活动。通过聚划算官方直播间明星主播推荐家乡老字号商品、特色好货，同时打造线上特色促销会场，提供聚划算官方补贴价，让家乡地域特色商品全网销售。
	陕西、江西等十个重点省市、全网平台
	9月20日-9月30日

	
	
	【系列活动五：淘宝特价】
从10月开启大促月，通过直联产业带，全网10月期间结盟千家超级工厂，从百姓吃穿用的日常所需出发，将全网低价、优选品质的源头货，回馈给消费者。
	全网平台
	10月期间

	
	
	【系列活动六：天猫国潮】
拟与各地方国产品牌、老字号品牌，推出复古与创新相遇的国潮精品专场，推广各地的国潮国货，让消费者享受品质生活。
	全国十个省市全网平台
	9月25日-9月28日

	
	
	【系列活动七：天猫国际十一黄金周大促】
疫情导致了出境游的熔断，天猫国际给消费者准备了全球各地特色好货，足不出国即可云逛全球，乐享黄金周。
	天猫国际线上平台
	10月期间

	
	
	【系列活动八：小店消费者嗨购节】
通过收银“如意”智能门店管理设备建立人货场的连接，搭建小店营销场景。整合品牌的营销资金，通过消费者满减券、买返立减券、派样、购后抽奖、AR扫等营销形式帮助小店快速卖货，增加收入。让利消费者的同时也实现品牌在长尾小店的品牌营销、生意增长以及数据的沉淀。
	面向全国150000+零售通POS店
	9月期间

	
	
	【系列活动九：数字管理促消费】
钉钉助力实体餐饮、零售行业加快数字化转型，为“百城万企”连锁餐饮、零售企业提供免费的数字化管理工具，实现企业降本增效，促进消费新业态、新模式、新场景的普及和应用。
	全国范围
	9月至10月期间

	
	3、盒马大促系列主题活动
	【系列活动一：双节团圆聚】
中秋及国庆打造双节团圆聚，迎国庆双节氛围，疫情后欢度双节线上买菜到家，线下节假日经济两大场景。
	全国盒马线下门店，线上联动
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动二：食蟹季】
深度打造盒马供应链强项新米季，食蟹季——盒马传统心智强化主打时令梭子蟹；大闸蟹配合蟹券旺季销售；以及大海鲜珍宝蟹/面包蟹联动。
	全国盒马线下门店，线上联动
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动三：火锅季】
主打火锅场景，打造最大的火锅店，最全最鲜的食材，完成场景内一键加购；
	全国盒马线下门店，线上联动
	10月期间

	
	




4、“本地生活线上美食节”系列主题活动















4、“本地生活线上美食节”系列主题活动

	【系列活动一：数字消费季】
相关地市政府合作打造“数字消费季”促消费活动。通过饿了么或支付宝平台向消费者精准派发消费（抵扣）券，商家推出爆款商品折扣和秒杀等方式，打造餐饮、零售和生活服务业全面数字化升级促消费的IP主题活动，合力刺激供给和需求两端，形成消费新热点。
	苏州、西安、天津、三亚、长春等，本地生活线上全平台
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动二：首届全国生活服务业直播节】
本地生活将给予大量流量扶持，全平台的生活服务业商家都可参与。并将举行手艺人自播邀请赛。给与有手艺的平台自播商家专项流量支持。
	本地生活线上全平台
	9月期间

	
	
	【系列活动三：中国美食节】
第二十一届中国美食节暨2020中国线上地标美食消费季活动, 本地生活将全程深度参与，与相关协会共同以线上+线下联动举办的方式开展，线上活动将以“地标美食、品牌餐饮”为核心，线下活动将以“一会、一展、一赛、一奖、一对接”为核心主线举办。
	济南、扬州、太原、成都、深圳等地，本地生活线上全平台
	9月至11月期间

	
	
	【系列活动四：本地生活国际美食消费节】
10月，阿里巴巴本地生活将与亚洲、欧洲、大洋洲国家陆续开展首届世界美食消费节之“e国美食第一季”相关主题活动。通过与各国政府、国际组织合作，共同拉动各国在国内产业的复工复产。通过线上、线下主题活动，打造各国国家馆/洲馆。线上亚洲馆专区将成为第一站，计划覆盖全国一二线较发达城市。
	全国一二线较发达城市
本地生活线上全平台
	10月期间

	
	
	【系列活动五：饿了么粉丝狂欢节】
持续深挖年轻群体的消费需求，特别是面向95后女性白领和游戏爱好者群体开展大规模促销活动，主会场拟设置在北京，线上活动覆盖全国28城，活动方式为线上+线下。
	全国28城
本地生活线上全平台
	10月期间

	
	
5、“家乡味道美食荟”系列主题活动








5、“家乡味道美食荟”系列主题活动














5、“家乡味道美食荟”系列主题活动

	【系列活动一：饿了么口碑“917卷卷节”】
“917券券节”为本地生活饿了么品牌升级以来首次S级大促，通过平台巨额补贴，打造用户囤券心智，持续推动消费回升。活动期间，本地生活（饿了么+口碑）联动集团资源，串联到家到店场景，联合线上线下互动，打造“券券节”抢购囤券的大促氛围及心智。
	本地生活线上全平台
	9月10日-22日

	
	
	【系列活动二：“饿魔来了”品类节】
开展“饿魔来了”小吃品类节线上大促，配套10多个城市线下活动造势，主打地方特色小吃，例如小笼包、肉夹馍等；开展“饿魔来了”特色菜品类节线上大促，配套10多个城市线下活动造势，主打地方特色菜、火锅、烧烤等。活动包括：品类餐品折扣屯券、特价餐品限时秒杀、特定时段扩大品牌名店配送范围。
	线下10+城市
本地生活线上全平台
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动三：本地生活中国小吃节】
青海拉面美食节、沙县小吃美食节、宝鸡擀面皮美食节等活动举办，以遍布全国的地方特色小吃为主题，打造传统小吃和老字号品牌，促进小店复苏，促进小吃产业带实现数字化升级和集聚发展。
	青海、沙县、宝鸡等线下，本地生活线上全平台
	9月下旬

	
	
	【系列活动四：数字商圈助消费】
利用大数据、智能设备等互联网技术，将线下街区实现智能化升级，以提升街区活力。为协助政府打造新餐饮、新业态的实验街区、创新经济发展、引领新就业的重要引擎，成为拉动消费的催化剂。
	厦门、海口、武汉、南京、镇江、淮安、长沙、南宁、芜湖、曲靖、厦门、威海
	9月期间

	
	
	【系列活动五：“百亿千区亿店”—品牌馆开馆】
为达到国家对于小店经济“百城千区亿店”目标，小店主体更为壮大，民众就业更有保障，经济弹性和活力进一步增强。阿里本地生活将在全国各地成立官方甄选品牌馆，为商家提供稳定的线上销售专区，并与相关政府共同挂牌设定“必吃榜单”等，提供淘宝直播链接和口碑、饿了么专享入口，以活动带动消费。
	沈阳、长春、天津、太原、大同、运城、临汾、渭南、咸阳、重庆、成都、淮安、南京、宿州
	9月至10月期间

	
	
6、“节约粮食 制止浪费 绿色生活”主题活动





6、“节约粮食 制止浪费 绿色生活”主题活动


	【系列活动一：“食物零浪费”行动】
本地生活公益根据习近平总书记制止餐饮浪费行为的提倡与我们对“夏天胃口会减小”的数据洞察，提出点餐只要“半份餐”和“小份菜”的概念。将“提倡”真正落实到平台商户与用户。希望本次能够以本地生活公益与联合国粮农组织的名义共同发起，“食物零浪费”，倡导用餐时食尽其用，减少食物浪费。
	面向全国及本地生活线上全平台
	9月期间

	
	
	【系列活动二：“绿色生活 走进高校”活动】
本地生活将以绿色生活、节约食物为主题举办“走进高校”系列活动，通过与高校食堂合作，进行线上订餐、无接触配送，助力高校有序安全开学，提倡按需购餐节约食物，保障师生用餐安心。
	面向全国及本地生活线上全平台
	9月至10月期间

	
	



7、“支付宝百城消费券”系列主题活动














7、“支付宝百城消费券”系列主题活动














7、“支付宝百城消费券”系列主题活动


	【系列活动一：支付宝消费券促消费】
联合全国一百个重点城市，推出本地常态化消费券，整合支付宝亿级流量资源，搭建线上相关营销专场，在手机支付宝APP的首页内建立入口的同时，设置各地活动主题相关（如**市消费券等）搜索词跳转，结合“平台出资一点，商家让利一点”的原则，由支付宝出资，配合商家私券，精准发放餐饮、快消、便利店行业的满减消费券。全力助推各地消费回暖。
	全国一百个重点城市，全网平台








全国一百个重点城市，全网平台
















全国一百个重点城市，全网平台


	9月3日-10月18日共计7个周末

	
	
	【系列活动二：本地生活促消费】
联合各生活服务平台，如饿了么，口碑，淘票票，大麦网，飞猪，提供本地生活服务消费券，汇聚优质商品服务供给，并通过平台中心化流量引导消费，打造线上美食节、线上游乐季等活动，鼓励居民到店消费，促进消费回暖。
	
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动三：百城万店联合促消费】
联动全国重点城市的购物综合体，如万达、大悦城、贴近群众生活的上千家商超便利店，以及餐饮头部商家品牌，覆盖过万家门店共同促销。同时，鼓励本地特色商企、老字号商家，以最惠价格和补贴共同惠民助消费，打造具有本地特色的消费氛围；并通过高空传播，以及跟高德导航联合，通过地图打标，引导用户到店消费，助力恢复城市消费活力。
	
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动四：千万小店联合促消费】
开发并提供所有小店可使用的电子名片、店铺配券等数字化经营能力，并提供App流量为数字化小店引流，引导用户到店消费，助力小店生意复苏。
	
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动五：步行街、集市促消费】
联动全国重点城市的步行街、商圈或热门广场举办集市，结合消费券的发放开展线下的节日促消费活动。通过民众可知可感可体验的形式，促进消费回补和潜力释放，打造各地夜间经济的示范街区，并带动周边的整体消费。集市以群众喜闻乐见的形式配合消费券的发放，以各地传统文化、名俗为基调，联动本地优质企业，结合现代科技、互动装置、潮流网红、舞台表演、赛事等内容打造线下新型消费场景，发挥步行街在品牌集聚、店铺众多、渠道融合等辐射作用，进一步支持适销对路出口商品转内销。
	
	9月至10月期间

	
	
	【系列活动六：商旅文结合促消费】
与影业、影院及景区合作，为文娱消费传播和引流，促进文娱行业的消费复苏，鼓舞大众对消费振兴的信心。
	
	9月至10月期间

	

腾讯公司


腾讯公司
	1、微信支付全国商家消费券活动
	1、全国各行业头部商家发放百亿元消费券
	全国范围
	持续运营

	
	
	2、中秋促消费主题活动：联合行业品牌商户发放节日消费券
	全国范围
	9月7日-10月7日

	
	2、千品万店美食荟活动
	各地餐饮美食烹饪大赛、美食直播等，同时聚合同期部分城市政府消费券、政府补贴活动
	全国范围
	8月18日启动，持续3个月

	
	3、“礼享生活节“直播带货
	开通直享直播，根据首场直播引入私域流量uv大小，腾讯给予广告费补贴，可用于朋友圈广告投放。
	全国范围
	9月9日-10月8日

	





京东集团


	1、京东超级秒杀日
	为在“全国消费促进月”首日营造良好的促销气氛，京东将在9月9日开展“京东超级秒杀日”活动，这也是京东全年最大的超级秒杀日活动之一。活动将面向京东商城全品类商品开展，以低价商品秒杀为主，辅以直播带货等新模式，有效促进消费。
	全国范围
（京东商城）
	9月9日

	
	2、京东超市周年庆
	继首日的京东超级秒杀日活动后，为了延续“全国消费促进月”的热度，京东将在9月10日举办全年最大声量活动之一：京东超市周年庆，组织消费品全品类参与。活动期间，京东超市将通过直播、秒杀、满减、赠券等形式让利消费者。
	全国范围
（京东商城）
	9月10日

	
	3、京东“金秋风暴”促销
	9月末、10月初将迎来中秋、国庆两节的到来，这也是双11前最重要的促消费节点。京东将组织平台全品类商品，开展为期超过两周的京东金秋风暴促销活动。此次活动将吸引众多头部品牌、中华老字号、国货商品参与，活动方式丰富多样，包括秒杀满减、分期免息、直播带货等，助力“全国消费促进月”达到高潮。
	全国范围
（京东商城）
	9月22日-10月8日

	上海寻梦信息技术有限公司
（拼多多）

	1、消费促进月启动仪式及直播带货
	与上海市长宁区商务委共同启动“消费促进月”，并结合“99秒杀节”开展直播活动
	上海长宁区
	9月8日

	
	2、99秒杀节
	线上大促，针对全品类
	线上
	9月上旬

	
	3、九块九大促
	针对部分商品，进行9.9元大促
	线上
	9月中旬

	
	4、家装节
	针对家居家装开展促销
	线上
	9月中下旬

	
	5、美食荟
	针对餐饮类食品，设立“美食荟”专区
	线上
	9月中下旬

	
	6、福满中秋
	全平台大促
	线上
	中秋节期间

	
	7、多多5周年庆
	全平台大促
	线上
	9月下旬-10月

	


滴滴出行科技有限公司









滴滴出行科技有限公司
	1、“更便宜的滴滴来了”惠出行促消费专项活动
	由滴滴平台提供资金，通过扫码、链接分享等形式，面向城市居民提供出行消费券礼包，可用于青菜拼车、滴滴快车、滴滴优享、礼橙专车、滴滴豪华车等服务；并在特定产品（特惠快车）上提供日常的和特定时段更大力度的价格折让，拉动线下消费，助力经济复苏，促进灵活就业。
	全国近400个主要城市
	活动预热日期：
9.7- 9.8
正式活动日期:
9.9-9.27
礼包可用日期延续至10月

	
	2、“金秋消费新动力，花小猪助力实惠新出行”
—— 2020‘百城万企促消费’全国消费促进月活动
	由滴滴集团提供全国活动资金，通过旗下产品花小猪打车APP端内分享助力等方式，面向广大居民提供出行消费券和消费金礼包，促进线下消费，助力经济复苏。
	厦门、武汉等全国大部分城市
	活动预热日期：
9.4- 9.10
正式活动日期: 9.11-10.8

	
	3、金秋出行，滴滴出租车优惠助力
	由滴滴平台提供资金，通过领券、助力分享等形式，面向全国各地居民提供个性化的出行优惠券；覆盖异地商旅、通勤、休闲娱乐等多种出行场景。拉动多场景下的出行需求和消费，促进经济发展。
	全国
	正式活动日期:
9.11-10.1

	
	4、滴滴金融惠全国-亿元支付补贴
	由滴滴金融平台提供支付立减券，通过扫码、链接分享等形式，向全国用户提供最高10元支付立减券，可与其他优惠叠加使用
	全国
	9.9-10.8

	
	5、“9月狂骑月，越骑越惊喜，917就要骑”狂撒补贴——低碳出行，全民健康骑行活动
	由滴滴青桔事业部提供全国单车/电单车超低购卡折扣券。活动期间，每天无门槛抽917元现金，签到/骑行得阶梯现金奖最高91.7元现金，9月17日当天骑1单瓜分300万现金，促进共享经济低碳出行，倡导全民健康骑行运动。
	全国两轮车覆盖城市，单车85个/电单133个
	活动预热：
9.1-9.2
正式活动日期：
9.3-9.23

	

杭州网易严选贸易有限公司












杭州网易严选贸易有限公司
	

1、网易严选消费促进月





1、网易严选消费促进月



	“消费促进月”活动将在网易严选全品类商品中开展，包括居家、餐厨、食品、服配、电器、母婴、洗护、海外八大品类。活动将以大额直降／超值满减等形式为用户提供实实在在的优惠福利。还将通过惊喜秒杀、会员专享、积分换购等多种玩法促进消费。
1. 9.9-9.11 诚意满满：99大促
2. 9.15-9.20 特色专场：家装节
3. 9.21-9.30 换季福利：中秋大促/秋上新
4. 10.1-10.8 重头戏：十一大促
	全国范围
	9月9日-10月8日

	
	







2、网易严选消费促进月特色活动——质量月
	网易严选消费促进月特色活动：
除了促销活动之外，网易严选将在消费促进月期间以品质助力消费，旨在宣传用户需要的商品才是真正的好商品。从9月9日开始至10月8日，将会开展一系列品质促进消费活动，如：
1、9月12日-9月18日“品质生活周”线上促销活动：围绕品质主题，甄选严选高品质高性价比商品，涉及食品、家纺、配件等各个类目，并将大幅度让利，让用户以更低的价格体验到高品质好物；
2、9月18日“品质生活，好物安利”品质主题直播活动：以品质为主题，由专业品控团队线上直播测评商品，全方位展示商品高品质卖点，以品质打动用户，促进消费；
3、9月12日-13日“品质小课堂—乳胶体验”线下活动：在网易严选线下门店展开乳胶体验活动，同时将给予乳胶类商品的购买优惠。
	全国范围
	9月9日-10月8日

	










苏宁易购集团























苏宁易购集团
























苏宁易购集团


	1、百亿补贴
	“百亿补贴”是苏宁易购网站独立的营销产品，消费促进月期间将重点针对各个品类中的主流品牌，选择其热门畅销产品进行单项额外的优惠补贴，使消费者能够以更低的价格购买到品质有保证的好产品。
具体为三个重点节点：
9月9日-9月13日  易购99大促
9月8日—9月9日 拼购、百亿补贴
9月19日 全品类金九银十大促
9月28日-10月8日 中秋国庆大促
9月9日-10月8日家乐福好省大典
	全国范围
（苏宁易购网站、手机APP、小程序等）
	9月9日-10月8日

	
	





2、10亿以旧换新补贴

	秉承新机少花钱，旧机多卖钱的业务宗旨。苏宁易购将在消费促进月期间，针对空调、电视、冰箱、洗衣机、厨卫、手机、电脑、数码等家电3C产品进行以旧换新补贴，淘汰老旧高能耗产品，使用节能环保智能的新产品，促进消费升级，提升生活品质。用户可以从线上网站、苏宁易购APP、线下门店、苏宁小店、家乐福超市等场景预约办理家电以旧换新业务。
	全国范围（苏宁易购门店、网站、手机APP、小程序）
	9月9日-10月8日

	
	3、24期分期免息
	消费促进月期间选择单价高的家电、3C、家装建材类商品，使用苏宁任性付及主流银行信用卡购物，可享受0首付、0利息、0手续费的分期免息优惠；国有商业银行、主流商业银行、地方银行全面合作参与，分期免息支持绝大多数银行信用卡。
	全国范围（苏宁易购门店、网站、手机APP、小程序等）
	9月9日-10月8日

	
	4、苏宁易购云超补贴城市巡回促销
	以城市为单位开展本地化的互联网促销活动，利用苏宁易购门店网络，向社区居民发放40元消费补贴，重点针对快消日用品、地区特产进行消费补贴，居民购物时可以全额抵用。
	盐城、连云港、蚌埠、扬州、淮安、南通、常州、安庆、芜湖、镇江、滁州、马鞍山等城市分批次落地执行
	9月9日-10月8日

	
	




5、苏宁金秋家装节——家电品类匹配全国消费促进月的核心活动
	苏宁易购全国线下门店全面参与，海信、海尔、美的、苏泊尔、九阳、华为、方太等百大品牌鼎力支持，
千元家装基金免费送、以旧换新补贴、教育电视购机可享大屏补贴、城市云超购物券全城发，10万份免费水质检测，千台大屏电视免费试用。
具体分为三个阶段：
9月9日-9月13日  全民抢彩电
9月25日-9月27日  国庆中秋好货提前抢
9月30日-10月8日 中秋国庆大促
	全国范围（苏宁易购电器门店）
	9月9日-10月8日

	
	6、家乐福好省大典
	9月9日-9月14日  好生活，有好货：百大品牌低价风暴 进口食品5折起 ，进口商品足不出户购全球
9月15日-9月22日 家乐福请你吃月饼：购物满额返券（满200元返50元券*2张）
9月23日-9月28日 好省大典折返减：三重加码，全场5折起，再享满160元返80元券，再支付立减15-50元（银行活动）
	全国家乐福门店
	9月9日-10月8日

	
国美零售控股有限公司








国美零售控股有限公司









国美零售控股有限公司
	




1、国美“国潮季”


	国美组合商品服务同步促销多场次活动。邀请家电重点品牌、非家电优质名品及“老字号”等企业参与。推出商品优惠、互动体验、服务升级等活动内容。
通过全品类商品直降、低价拼购、下单立减、支付补贴、以旧换新补贴、现金红包、优惠券、秒杀、满赠、分期免息等形式为用户提供百亿补贴。
	全国门店，国美APP
	9月8日-10月8日

	
	2、国潮有为 生活美好
	1.	9.9-9.11 启动期：国潮来袭
2.	9.7-9.20 爆发期：国潮大促
活动内容：新人1元购、潮品拼购、爆品全额返、助力团立减、家电以旧换新、家电套购直降、限时5折秒杀、分期购物等
	全国门店，国美APP
	9月7日-9月20日

	
	3、国潮国美  生活美 百亿补贴惠十一
	1.	9.21-9.27 启动期：十一大促启动
2.	9.28-9.30 爆发期：超级直播、低价夜市
3.	10.1-10.8 爆发期：十一
活动内容：优选商品补贴、新人1元购、潮品拼购、爆品全额返、助力团立减、家电以旧换新、家电套购直降、限时5折秒杀、分期购物等
	全国门店，国美APP
	9月25日-10月8日

	
	

4、五场大促持续推动“消费促进月”
	“消费促进月”，延续阶段：
1、换新家装节
2、双十一盛典
3、会员福利盛典
4、国美35周年庆典
5、年终狂欢派对
	全国门店，国美APP
	10月12日-12月31日

	





北京三快在线科技有限公司
（美团）















北京三快在线科技有限公司
（美团）


	1、美团“吃货狂欢节”
	围绕9月-10月期间暑期、七夕、开学、中秋、国庆等消费热点时令，进行分主题促销活动，推出秒杀、一折起、半价套餐、单人套餐等折扣丰富的餐饮主题促销，线上领取优惠券、购买优惠套餐，线下到店享受美食。
	美团APP、大众点评APP双平台，全国范围

	即日起-10月31日

	
	2、美团“超级周末”
	发挥周末消费小高峰优势，推动餐饮、住宿、景区门票、休闲娱乐等综合品类促销，结合不同消费品类的消费特点，推出形式多样的促销活动，推动消费者线下到店消费。
	美团APP、大众点评APP双平台，全国范围
	即日起-12月每周的周五、周六、周日

	
	3、美团“老字号嘉年华”
	集中展示活动城市老字号饮食文化传承风貌，对中华老字号、地方老字号餐饮品牌进行展示与线上促销活动，并在线下选择具有特点的老字号企业进行直播探店，分享老字号服务体验，推动消费者线下到店消费。
	美团APP、大众点评APP双平台，北京、上海、成都、杭州等老字号集聚城市
	9月8日-10月8日


	
	4、美团“夜市”

	助推“小店经济”与“夜经济”，围绕地方夜间消费热点街区，在线上打造热点夜市消费街区小店消费指引攻略与用户评价展示，发放夜市消费券进行促销推广、线下帮助街区进行数字化包装、运营，为消费者逛夜市提供更加便利、安全的消费助力。
	美团APP、大众点评APP双平台，沈阳、天津已上线，及南宁等其他意向合作城市
	即日起-年底


	
	5、美团政府消费券系列项目

	与地方政府、地方商务主管部门合作开展的政府消费券项目，通过在平台发放政府消费券带动当地消费复苏回暖，打造所在地消费热潮。

	美团APP、大众点评APP双平台，武汉、台州等全国30-40个大中城市
	即日起-年底


	小米集团


	1、小米商城消费促进月
	“消费促进月”活动将在小米商城全品类商品中开展，包括手机、电视、空调、洗衣机、冰箱、笔记本、智能生活电器等。全品类商品将以直降／下单立减等形式为用户提供几百元不等的优惠。还将通过现金红包/优惠券/拼团／秒杀／满赠/分期免息/加价购等促销玩法为用户提供各种福利。
1.	9.9-9.11 开门红：99大促
2.	9.15-9.22 爆发期：家装节
3.	9.27-10.1 爆发期：中秋大促
4.	10.1-10.8 完美收官：十一大促
	全国范围（小米商城、小米之家门店）
	9月9日-10月8日

	
	2、有品家装季，好产品装进家
	小米有品家装季线上促销活动分为四大活动阶段
1.	9.13-9.16 节前预热
2.	9.17-9.23 家装秒杀狂欢日
3.	9.24-9.30 全品类疯抢
4.	10.1-10.8 十一黄金周
活动期间，运用预售、秒杀、满减、满赠、领券、分期免息等玩法为消费者提供购买优惠福利。
	全国范围（小米有品线上平台）
	9月13日—10月8日

	多点生活（中国）网络科技有限公司
	1、消费促进月专场周末促销活动
	活动期间将开展包括买一赠一、生鲜产品满39减10、休闲零食1件6折，2件5折等促销活动。
	线上线下同步
	9月10日—9月13日

	
	2、安全出行装满行李箱
	活动期间将开展包括中秋团圆好货低至5折，出游早准备 99减40、149减70，生鲜一件8折、两件7折等促销活动。
	线上线下同步
	9月24日-9月27日

	
	3、“物美扶农，多点乐事”消费扶贫活动
	9月8日在物美扶贫超市召开启动会，线上线下同步开展消费助农活动。活动期间每购买一包乐事品牌指定薯片产品，将捐资0.1元公益善款，活动结束后，所有募集到的资金将通过中国扶贫基金会进行管理。
	北京、线上线下同步
	9月9日-9月30日

	
	4、北京首发节-多点物美“老字号”品牌新品发布
	多点、物美拟在北京朝阳大悦城举办“老字号”品牌新品发布系列活动，包括开展“全素斋创新技术北京老味道”、“正大新品特供直播”等。新品发布期间，将开展现场直播拼团、底价售卖、万元好礼现场抽奖等活动。
	北京
	9月8日-9月11日

	
	5、“多点遇上锦鲤”联合兴业银行专场直播
	多点、物美联合兴业银行，拟于9月16日联合举办“消费促进月”专场直播活动。活动期间，用户在线上、线下办理“锦鲤卡”都可以获得一张价值30元的无门槛消费券，线上申请办卡成功后，兴业银行会将“锦鲤卡”免费邮寄到家。
	全国范围
	9月16日

	北京字节跳动科技有限公司
（抖音）
	1、秋日星耀打赏——秋日品牌好物专场直播
	抖音联合TOP级美妆品牌为消费者带来最有诚意的秋日好物福利。9月12日至9月17日，每天四场秋日好物专场直播。届时会有美妆达人和时尚明星助阵，教用户如何打造适合秋日的妆容和护肤秘诀，向大家展示种草秋日美妆好物。让消费者在观看直播，接受秋日美妆和护肤信息的同时，获得好物福利。
	全网
	9月12日-9月17日
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车好多集团
	1、“百城万企促消费”——毛豆新车
	“百城万企促消费”——毛豆新车活动将在毛豆APP和全国300家门店同步开展，包括：
1、“大牌钜惠-超低折扣”活动，造专属免首付、月供返现权益，首付优惠1000元-10000元不等；
2、“私人定制看车服务”活动，豆资深销售顾问将全程陪同选车、看车；
3、线下看车会”活动，额外现场专属活动政策，惊喜大礼与多轮抽奖。
	全国范围
	9月9日-10月8日

	
	


2、“百城万企促消费”——瓜子二手车

	“百城万企促消费”——瓜子养车活动将在瓜子二手车APP及全国76家门店同步开展，包括：
1、百亿购车补贴，每人可领取10000元服务费优惠大礼包；
2、全民券限时领活动，每天下午14点、16点限时限量抢券：188元、288元通用券；
3、9.9元享999元购车大礼包，包括车载吸尘器、行车记录仪等；
4、1000~3000元的服务费优惠专区活动。
	全国范围
	9月9日-10月8日

	
	3、“百城万企促消费”——瓜子养车
	“百城万企促消费”——瓜子养车活动将在瓜子养车APP及全国800家门店同步开展，包括：
1、“美孚超级品牌月买就赠”活动，优惠的到店保养套餐价和包邮到家油品，赠送价值69元的车载加湿器或遮阳挡；
2、“大牌定制车品——120分钟闪购”活动，推出定制脚垫、座垫、后备箱垫、车衣等定制车品的超低价限时专场活动；
3、“瓜子品牌燃油宝上市，直降50元”活动，50元直减券购买燃油宝，提供价值299元的AutoBot车载吸尘器。
	全国范围
	9月9日-10月8日

	
	4、“三大线上平台+百城千店”促消费
	“三大线上平台+百城千店”活动将在集团展业的200多个城市1000余家门店同步开展线上线下相结合的促消费活动。
	全国范围
	9月9日-10月8日
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